[image: ]

[image: ]Présentation de USE’In
USE’In est le dispositif d’accompagnement à l’entrepreneuriat étudiant de l’Université Jean Monnet, depuis 2010. Il a pour vocation d’accompagner les étudiants et jeunes diplômés portant des projets entrepreneuriaux, tout au long de leur parcours, de la réflexion autour d’une idée jusqu’à la création d’un entreprise viable et durable. 
USE’In est Pépite Saint-Etienne et Roanne, dispose d’un programme de pré-incubation, d’un prograpmme d’incubation et d’un Bureau des Étudiants-Entrepreneurs, en charge des événements de sensibilisation.
Règlement du concours Start’In Challenge 2027
Afin de promouvoir l’esprit d’entreprendre chez nos étudiants et alumni, encourager l’innovation et participer au développement économique du bassin stéphanois, l’Université Jean Monnet renouvelle en 2027, son concours de création de startups, Start’In Challenge.
Ce concours vise à faire gagner une année d’accompagnement au sein du programme d’incubation de USE’In sur l’antenne stéphanoise, pour le lauréat du concours.
Qui peut participer au concours ?
Le concours est ouvert aux étudiants de dernière année avec le SNEE et aux jeunes diplômés de moins de 5 ans, disposant d’un projet innovant ou d’une entreprise innovante de moins de 2 ans.
Les critères de sélection 
1. Capacité de l’équipe créatrice à exprimer la vision associée à son projet
2. Le caractère innovant du projet
3. La viabilité économique du projet
4. Le parcours et la qualité entrepreneuriale du créateur
5. La qualité du dossier de présentation
Modalité du concours
Chaque dossier sera examiné par l’équipe de USE’In, qui présélectionnera les candidats qui pitcheront leur projet devant le 1er jury de sélection, qui désignera les 3 finalistes du concours. Ces derniers pitcheront devant le jury final, qui désignera le lauréat du concours. L’annonce du lauréat sera réalisée lors de la Soirée de Clôture du concours, qui aura lieu le 10 juin 2027 au sein du Bâtiment Les Forges.
Calendrier du concours
· Dépôt des dossiers : du 1er mai au 3 juin 2027 inclus
· Pré-sélection des candidatures : 4 juin 2027
· 1er jury : 10 juin 2027 matin 
· Jury final : 10 juin 2027 après-midi
· Annonce du lauréat : 10 juin 2027 lors de la soirée de clôture

Conditions de candidature
Le dossier de candidature du concours est téléchargeable sur le site internet de USE’In. Il devra être adressé par mail à l’équipe de USE’In, le 3 juin 2027  au plus tard, via l’adresse mail : innovation@telecom-st-etienne.fr
Chaque candidature devra comprendre : 
· Le dossier de candidatures rempli
· Le CV de chaque porteur de projet
Le dossier sera traité de manière confidentielle, sa diffusion sera limitée à l’équipe de l’incubateur, et au jury de sélection. Il est important que ce dossier soit rempli rigoureusement, il constitue un critère de sélection à part entière de votre projet. 
Les candidats peuvent obtenir des informations sur le concours en écriant à l’adresse : innovation@telecom-st-etienne.fr



L’équipe :
	
	Porteur de
projet 1
	Porteur de
projet 2
	Porteur de
projet 3

	Nom et Prénom
	
	
	

	Date de naissance
	
	
	

	Adresse/Code postal / Ville
	
	
	

	Téléphone
	
	
	

	Mail
	
	
	

	Statut actuel
	
	
	

	Établissement d’origine
	
	
	

	Diplôme obtenu/en cours
	
	
	

	Année d’obtention du dernier diplôme
	
	
	

	Rôle dans le projet
	
	
	



Joindre à votre candidature, le CV de chaque porteur de projet
L’équipe est-elle dédiée à 100% au projet ? 
r Oui		r Non
Bénéficiez-vous déjà d’un accompagnement ? Si oui, lequel ?
r Oui		r Non
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Serez-vous disponible à plein temps sur Saint-Etienne pour suivre l’accompagnement ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
En quoi votre équipe est la plus à même de mener à bien ce projet ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Présentation du projet : 
Nom du projet/de la start-up :
……………………………………………………………………………………………………………………………………………
Décrivez votre projet en 2 phrases maximum (problème, solution, cible)
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Stade d’avancement : 
r Idéation
r Prototypage/MVP
r Lancement commercial
r Entreprise créée (moins de 2 ans)
· Problème identifié : 
Comment avez-vous eu l’idée de ce projet ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………

Quel problème tentez-vous de  résoudre ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Solution proposée :
Quelle solution apportez-vous ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

En quoi est-elle innovante ? Qu’est-ce qui rend votre solution difficile à copier ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Quels sont ses avantages par rapport à l’existant ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Le marché :
Qui sont vos clients cibles ?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


Quel est le potentiel du marché ? (taille du marché, maturité du marché par rapport à votre solution, barrières d’entrée potentielles...)
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Le besoin du marché a-t-il été étudié, si oui comment ?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Qui sont vos concurrents ? Quelles sont les imperfections ou insatisfactions constatées dans les offres existantes ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

Comment comptez-vous atteindre vos premiers clients ?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Le modèle économique :
Qui paie votre solution ? (clients finaux, entreprises, partenaires…)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



Comment comptez-vous générer des revenus ? (abonnement, vente directe, commission, licence…)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Avez-vous déjà testé votre modèle économique ?
r Oui		r Non
Si oui, comment ? (entretiens, préventes, premiers clients…)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Avancement du projet :
Quelles grandes étapes avez-vous déjà réalisées ? ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Avez-vous déjà un prototype/MVP ?
r Oui		r Non
Quels sont les premiers retours marché (test utilisateurs, traction, premiers clients…)?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Quelle est la date de création de l’entreprise envisagée ? …………………………………………………………………………………………………………………………………………
Besoin d’accompagnement :
Pourquoi souhaitez-vous intégrer l’incubateur USE’In ?
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Quels sont vos besoins prioritaires ?
r Financement, gestion financière				r Validation du marché
r Juridique et propriété intellectuelle			r Développement produit
r Stratégie marketing et commerciale			r Structuration du projet
r Autres, précisez : …………………………………………………………………
Quels sont vos objectifs concrets pendant l’accompagnement ?
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Quels sont objectivement vos points de blocage ? ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Pour quelle formule, candidatez-vous ?
r Formule 1 (125€/mois HT) : accompagnement, accès à l’espace de coworking
r   Formule 2 (175€/mois HT) : accompagnement, bureau individuel

Engagement du porteur de projet :
Je certifie sur l’honneur l’exactitude des informations fournies et m’engage à  :
· Participer activement au programme d’accompagnement
· Faire preuve d’implication dans le développement du projet
· Payer les redevances prévues en fonction de la formule choisie
Date :
Prénom Nom : 
Signature :
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